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Ática Redex, primera central de
compras de maquinaria de España

NUEVOS NEGOCIOS

RUBÉN ELIZARI
PAMPLONA

Dejó su puesto de trabajo como
responsable de negocio en Nis-
san para convertir una de sus
inquietudes en realidad y de-
mostrarse a sí mismo que era
capaz. Entre medias, recorrió
más de 14.000 kilómetros e in-
virtió unas 1.700 horas de estu-
dio para dar con la idea de nego-
cio adecuada. Ángel García-
Muñoz Rodrigo, executive
MBA, y profesor colaborador de
la Asociación de la Industria de
Navarra (AIN) creó en abril de
2009 la firma Ática Redex, la pri-
mera central de compras de ma-
quinaria industrial de España y
la tercera de Europa. Con un
modelo de negocio diferencia-
do, donde el conocimiento es la
pieza angular, ha conseguido
crear una empresa de éxito sin
apenas competencia en un sec-
tor cuyas ventas se han desplo-
mado. Su objetivo: Conseguir
que sus clientes, un total de 28
pymes, (distribuidoras de ma-
quinaria industrial), sean más
competitivas.

El director gerente de esta
empresa, que él mismo define
como una oficina técnica, utili-
za diferentes ejemplos para
mostrar en qué consiste su día a
día. Reparar los cada vez más
complejos y sofísticas modelos
de maquinaria industrial re-
quiere información no siempre
accesible, y que en ocasiones,
incluso puede estar en ruso, ale-
mán o inglés: “En una ocasión
llegó una máquina averiada al
puerto de Vigo. El propietario
se puso en contacto con los talle-
res de la zona, pero ninguno sa-
bía ni por donde empezar. Uno
de nuestros asociados nos lla-
mó. En unos minutos le propor-
cionamos el manual de la má-
quina en castellano y le gestio-
namos las piezas. Hacemos lo
que otros no quieren hacer”, ex-
plica. “Las empresas cada vez
disponen de menos recursos
disponibles para contratar más
personal, ya no para hacer acti-
vidades de su negocio sino espe-

Empresa. Atica Redex es la
primera central de com-
pras de maquinaria indus-
trial de España y la tercera
de Europa. Son miembro
de ANCECO y de la FEM-
AEM. Además, colaboran
con ACNUR y Bomberos
Sin Fronteras. Fue puesta
en marcha en abril de 2009
con ayuda del Cein. Cuen-

cializadas. La solución pasa por
asociarse y cooperar. Una pyme
asociada tiene cinco veces más
posibilidades de sobrevivir que
una pyme independiente”.

Ángel García-Muñoz confie-
sa que los ingresos de su empre-
sa proceden del “no puedo” de
otras firmas. “En cierta ocasión
uno de nuestros asociados nos
mandó una fotografía con muy
poca calidad buscando una pie-
za. Conseguimos averiguar el
modelo, y donde se fabricaba.
Era de Denver, y aunque la fá-
brica había cerrado, encontra-
mos un repuesto”.

No sólo ayudan a encontrar
piezas descatalogadas o reparar
sofisticadas máquinas. “Noso-
tros encontramos la solución en
todo lo referido a la maquina in-
dustrial. Si no existe, nosotros
la diseñamos”.

Dentro del plan estratégico
de la empresa, la formación es
una de las piezas fundamenta-
les: “Cuidamos mucho los re-
cursos humanos, queremos ha-
cer de esta empresa un sitio
ideal para trabajar. Estamos
creando un negocio con un nue-
vo estilo, completamente dife-
rente”.

Tienda on-line
En la época de la expansión de
la burbuja inmobiliaria las
compras de maquinaria indus-
trial se dispararon. Ahora, mu-
chas de esas carretillas elevado-
ras, dumpers u otros permane-
cen en los almacenes de las
empresas constructoras sin que
puedan darle salida: “Prepara-
mos un estudio y vimos que las
empresas tenían de media entre
30.000 y 150.000 euros de stock
obsoleto que no podían vender.
De hecho, muchos talleres te-
nían que despedir a sus mecáni-
cos. Les lancé una propuesta:
venderlas por piezas a otros paí-
ses donde el sector de la cons-
trucción aún está en alza, como
Francia, Bélgica, Luxembur-
go...Desde Olite trabajamos con
el resto de Europa para hacer a
las empresas más competiti-
vas”.

Oficina técnicatan con 28 clientes de toda
España.

Emprendedor. Ángel Gar-
cía-Muñoz Rodrigo, natural
de Talavera de la Reina (To-
ledo) y afincado en Navarra
desde hace una década,
trabajaba como responsa-
ble del área de negocio de
grandes cuentas de Nissan.

Capital. El capital inicial
para la puesta en marcha
de la empresa fue de
11.900 euros y posterior-
mente se amplió hasta los
90.000. El accionista ma-
yoritario es Ángel García-

Muñoz (posee el 37%) y el
resto pertenece a 13 em-
presas del sector.

Facturación. Esta empre-
sa con sede en Olite cerra-
rá 2012 con una factura-
ción cercana a los 50.000
euros y más de 3 millones
de euros intermediados.

Empleo. Ya han creado cin-
co nuevos puestos de tra-
bajo y en 2013 esperar
crear entre tres y cinco em-
pleos.

Sede. Están ubicados en
Olite. Su contacto es
http://www.aticaservi-
cios.es y en el teléfono 948
70 23 17

“Cuidamos a las
personas, queremos
ser un sitio ideal
para trabajar”

“Desde Olite
trabajamos para
toda Europa”


